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Elevator Pitch je alat u komunikaciji koji omogucava da u 3-4
reCenice predstavite svoj biznis bilo kom sagovorniku. Koncept
govora mora biti shvatljiv i osobi koja ne radi ili ne poznaje oblast kojom
se vi bavite.

“Elevetor Pitch” NIE reklamno izlaganje. Ne upadajte u zamku da
tokom izlaganja samo pricate o tome kako je sjajna vasa usluga ili
proizvod. Uvek imajte na umu da investitor ne kupuje vas
proizvod/uslugu, veé¢ vas posao. Zbog toga ovde treba da izloZite
slusaocu kako planirate da pokrenete posao.



predstavljate. Morate znati Sta tacno predstavljate tj. Sta nudite, koje probleme

publike svojim predlogom resavate, koje benefite ima strana kojoj iznosite
predlog.

Kako biste bili uspesniji u definisanju Sta tacno zelite da postignete slededa

+ pitanja vam mogu biti od koristi:
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Koje su vase klju¢ne snage, odnosno prednosti?
Kako biste opisali sebe?

Koje su glavne karakteristike onoga Sto zelite da predstavite drugima?

Zasto vas interesuje kompanija ili industrija koju predstavlja osoba kojoj se
predstavljate?



Napravite skicu govora — Napisite, po stavkama, osnovne ideje koje biste zeleli da
prezentujete. Ne detaljiSite. NapiSite par reCenica koje najbolje opisuju to sto
zelite redi i koje vam, zapravo, sluze kao smernice u izlaganju.

Pitanja koja vam mogu pomodi da zapoCnete izlaganje su:
> Cime se bavim?

Sta nudim?

Koji problem reSavam?

Koja je to pozitivha promena koju ¢u prouzrokovati?
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Kakvu reakciju sagovornika ocekujem nakon izlaganja?



Finalizacija govora — Nakon skiciranja govora, predite na finalizaciju istog.
Stavke, koje ste na pocetku zapisali, sada detaljno razradite. Smernice koje
vam mogu biti od koristi tokom ove faze su:

> OpiSite detaljnije svaku navedenu stavku. Dajte tekstu licni pecat.
Zapocnite ga izjavom ili pitanjem koje ¢e privuci paznju investitora
(“udica” izjava ili pitanje).

> Pasuse kasnije spojite u tekst. Prilagodite tekst tako da tokom izlaganja
zvucCi spontano. Investitori zele da Cuju vasu energicnost, odnosno
strastvenost po pitanju ideje koju prezentujete.

> Kada formirate konacnu verziju teksta procCitajte ga ponovo i izbacite sve

suvisne reci, duge reci, Zargone i sleng.

> Na kraju tekst ne bi trebao da sadrzi vise od 150 do 225 reci.



Primer - platforma za putovanjé

Dobar dan, ja sam Ermina Cosovi¢, zaposlena u sektoru za istraZivanje i razvoj. Radim na platformi koja
personalizuje avanturisticka putovanja. Ideja je jednostavna: korisnik odabere tip avanture, kao Sto su
planinarenje, ronjenje ili kajak, unese svoje Zelje i mogucnosti, a platforma kreira potpuno prilagoden plan
puta.

- Nas tim obezbeduje stru¢nu podrsku, sigurnost i autenti¢na iskustva, jer danasnji putnici Zele vise od
obicnih turistickih obilazaka. Traze emociju, adrenalin i pri¢u koju ¢e pamtiti.
" Trziste za ovakve usluge brzo raste, a nas spoj turizma, tehnologije i personalizacije daje nam realnu Sansu
e da postanemo lideri u ovom segmentu.

* @ Spremni smo da ulozimo maksimalan trud kako bismo ostvarili nasu viziju i postigli visoke povrate na

o UloZeni kapital. Verujem da zajedno mozemo ostvariti uspeh i transformisati nacin na koji ljudi

. » dozivljavaju avanturisticka putovanja i zato bih volela da cujem vase misljenje.
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Primer - platforma za putovanjé

Dobar dan, ja sam Ermina Cosovi¢ iz sektora za istraZivanje i razvoj.
Radim na platformi koja personalizuje avanturisticka putovanja - od planinarenja i ronjenja
do kajaka - tako Sto na osnovu Zelja i mogucnosti korisnika kreira potpuno prilagoden plan

puta.

Danas ljudi ne Zele klasi¢ne turisticke ture; Zele emociju, adrenalin i iskustvo koje se pamti.

- Zato naS model kombinuje tehnologiju, lokalne vodi¢e i duboku personalizaciju, Sto nas

izdvaja medu rastuéim trziStem avanturistickog turizma.

Vec radimo na partnerstvima za prve pilot-ture i volela bih da ¢ujem vase misljenje ili vam

ukratko pokazem demo platforme. T~

Jakarta  Seoul
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Primer - sistem za precis¢avanje vazduha

Dobar dan, ja sam Ermina Cosovi¢ iz sektora za istraZivanje i razvoj. Radim na projektu ,Sve? vazduh“,
naprednom sistemu koji efikasno uklanja Stetne Cestice i gasove iz urbanih sredina i time direktno uti¢e na
zdravlje stanovnistva i kvalitet Zivota u gradovima.

Nas pristup kombinuje tehnologiju i drustvenu odgovornost, ali i jasno adresira trziste koje ubrzano raste
zbog sve strozih ekoloskih regulativa i potreba gradova da poboljSaju kvalitet vazduha. ReSenje je
primenljivo u razli¢itim okruzenjima, od najzagadenijih gradova do novih smart-city projekata, Sto
investiciji daje stabilnu osnovu za Sirenje i povrat.

Nas tim kontinuirano unapreduje tehnologiju i spremni smo za pilot-implementacije koje otvaraju vrata
dugoro¢nim ugovorima sa gradovima i kompanijama koje ulazu u odrZivost.

Verujem da zajedno mozZemo stvoriti zdraviju i odrZiviju buduénost, ali i uestvovati u razvoju profitabilnog
segmenta zelenih tehnologija koji ¢e biti kljucan u godinama koje dolaze. Volela bih da cujem vase
misljenje.
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Primer - sistem za precis¢avanje vazduha

Dobar dan, ja sam Ermina Cosovi¢ iz sektora =za istraZivanje i razvoj.
Radim na projektu ‘Svez vazduh' - urbanom sistemu koji efikasno uklanja Stetne Cestice i
gasove i time direktno poboljSava zdravlje stanovniStva u gradovima.

Nasa tehnologija je posebno zanimljiva gradovima i kompanijama koje moraju da ispune
sve stroge ekoloSke standarde, a reSenje se lako prilagodava razli€itim urbanim
okruZenjima - od najzagadenijih centara do novih smart-city projekata.

Trenutno ulazimo u fazu pilot-implementacija koje otvaraju prostor za dugorocne
ugovore.

Ako zelite, mogu vam ukratko pokazati demonstraciju naseg koncepta.




o Zadatak za studente #1:

U roku od 5 — 10 minuta razmislite o predlogu proizvoda/usluge —
koji mogu biti novi proizvod ili unapredenje postojeceg proizvoda na
trzistu.

Pri tome, u obzir uzeti klasican proizvod/uslugu koji se mogu
kreirati kao rezultat odgovora na potrebe odredenog segmenta
kupaca ili proizvod/uslugu koji se mogu kreirati kao rezultat
aktivnosti drustveno odgovornog preduzetnistva — osnosno za
resavanje nekog uocenog drustvenog izazova.

Nakon razrade svoje ideje — u trajanju od 15-tak minuta, studenti
ukratko predstavljaju svoju poslovnu ideju po principu ,, Elevator
Pitch-a“



Informacije

Website: http://ie.mas.bg.ac.rs/
Saradnik: Ermina Cosovi¢
Kabinet: 406

Email: ecosovic@mas.bg.ac.rs
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